
Sie wollen frischen Wind in Ihre 

Karriereplanung bringen? 

Dann freuen wir uns auf Ihre Bewer-

bungsunterlagen, die Sie bitte zu 

Handen Mag. Johanna Inreiter-Kranzer 

senden (gerne per E-Mail). 

Lapp Austria GmbH

Bremenstraße 8 

4030 Linz 

Tel.: +43 732 781272  

staff@lappaustria.at

www.lappaustria.at 

WIR SCHAFFEN 
DEN RAHMEN. 
DU ENTDECKST DIE 
MÖGLICHKEITEN.

Lapp Austria ist ein Unternehmen der Stuttgarter Lapp Gruppe.

Die Lapp Gruppe – das sind 3.440 Mitarbeiter, die sich für die Kabeltechnologie stark machen. Mit ei-

nem konsolidierten Jahresumsatz von 901,5 Mio. EUR im Jahr 2015/16 und 57 internationalen Unterneh-

men gehören wir zu den führenden Anbietern. Zur Erweiterung unseres Teams suchen wir Sie!

Ihre Aufgaben:

- Umfassende Beratung und Betreuung der bestehenden Projekt-Kunden, Akquisition von Neukunden

   sowie Weiterentwicklung und Pflege von langfristigen, partnerschaftlichen Kundenbeziehungen

- Erstellung und Verhandlung von Angeboten in Zusammenarbeit mit Ihrem Innendienst

- Umsatzverantwortung im Vertriebsgebiet

- Enge Kooperation mit dem Vertriebsinnendienst sowie internen Partnern aus den Bereichen Einkauf, 

  Logistik und Produktmanagement

- Fallweise Mitwirkung an Messen und Kundenveranstaltungen

- Aktives Nutzen von Vertriebskennzahlen

Ihr Profil:

- Erfahrung im technischen Vertrieb (insbes. Kundenkreis Industrieunternehmen)

- Elektrotechnische Ausbildung u./o. Praxiskenntnisse

- Kaufmännisches Verständnis

- Professionelles Auftreten, kommunikationsstarkes Wesen, hohe Kundenorientierung

- gute MS-Office Kenntnisse, SAP-Kenntnisse von Vorteil

- Reisebereitschaft

- Teamplayer mit Eigenverantwortung und Organisationsstärke

Unser Angebot:

- Verantwortungsvolle, abwechslungsreiche Tätigkeit mit einem hohen Grad an Selbständigkeit

- Mitarbeit in einem langfristig orientierten Unternehmen, welches viel Wert auf ein positives, wert-

  schätzendes Arbeitsumfeld legt

- Umfassende Schulungs- und Weiterbildungsprogramme

- Nutzung des Gesundheits- und Sportangebotes

Das Gehalt orientiert sich an marktüblichen Standards sowie Ihrer Qualifikation und Erfahrung und beträgt mindestens 

40.000 EUR/Jahr. Je nach Ausbildung und Erfahrung ist mit einer deutlichen Überzahlung zu rechnen. Zusätzlich werden ein Dienst-

PKW (auch zur privaten Nutzung) und eine zeitgemäße Home Office Ausstattung zur Verfügung gestellt.

Vertriebsaußendienst - Projektvertrieb (m/w)


